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はじめに
	このマーケティング ケース スタディでは、大きな成果を上げた業務用電気自動車 (EV) 管理会社とのパートナーシップを探っていきます。カスタマイズされた当社の EV 充電ソリューションが、顧客が抱える独自の課題にどう対処し、業務をどのように変えたかをご覧ください。

	
顧客の課題/機会
	当社の顧客である業務用 EV 管理会社は、電気自動車の保有台数の急速な増加に伴い、大きな課題に直面していました。充電インフラストラクチャが限られていることでボトルネックが生じ、車両の稼働時間や運用効率に影響を与えていたのです。

	
マーケティング戦略
	Positive Charge は、その課題に効果的に取り組むための包括的なマーケティング戦略を策定しました。当社の戦略では、その顧客が抱える特定のニーズと課題に合わせてカスタマイズされた、今すぐ利用できる EV 充電ソリューションの提供に焦点を当てていました。

	
結果と影響
	結果は目を見張るものでした。当社のマーケティング活動を通じ、充電関連のダウンタイムが 50% 削減され、大幅なコスト削減を達成したのです。さらに、当社の戦略によって、同様のソリューションを求める業務用 EV 保有企業の見込み顧客数が 60% 増加しました。

	
CTA (行動喚起)
	業務用 EV の運用を変革する次の一歩を踏み出しましょう。今すぐ当社にお問い合わせになり、ビジネスの効率性とコスト削減を促進するカスタマイズされた EV 充電ソリューションをご確認ください。





	免責条項
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