Pl smartsheet musaL

E R RETE
0000/000

gob:

00/00/0000

EHE ST

g0 oboodogd
goob boboogd

googoooodg
gooooobogd

gogoboobooodgdn.com

R=$ ]


https://jp.smartsheet.com/try-it?trp=1092007

B R
L L B T AT T ettt ettt ettt 3
2. AR B ottt ettt ettt ettt ettt s aens 4
R B = 3 /) X SO OO OO OO OO UR OO 4
2.2 BBETE ..ottt ettt ettt ettt ettt b s et ae s ens 4
B BUERE T —E R ettt ettt et ettt 4
4 TG T oottt ettt ettt et ettt ettt ettt ettt et eaens 6
41 T R DR T oottt ettt eaean 6
R 7 A N1 v TSROSO 6
G T = < SRRSO 6
DRI T AT EEE oottt 7
B0 BT AU T EIIE oottt 7
D TR A ettt et et 7
5.8 BT E I oottt ettt ettt b ettt esens 7
oY 10 SRRSO 8
6. BEHEETIEL ...oovoeeeeeeeeee ettt ettt ettt b ettt et et ae et et s ettt et e se st ane 8
6.1 O NBETIE oottt ettt ettt 8
6.2  SWOT (BEA T3 HER - BB) 0T oo 9
6.3  TAILARTUDRA LT AL oottt 9
T B TR B B A B B TR oottt 10
7.1 A 13 RSP PRRORORRRRRRT 10
7.2 FE T ettt ettt 10
7.3 ABIE U BT IIHT oottt ettt 11
7.4 BRI B ettt 11
7.5 BRI YT a TO— B e, 12
7.6 BB B B R EBER oottt ettt ettt 12
B, A B B oottt b ettt sttt tene s 13

R— 2



1. €747 H<)—

ooogoog ooon (DOooOoooooooooog) goooo
(ooo) go gooooboooo ooooboobooboobgoon
(DoODooooooooooo) gbooooooboobgon goooog RN
oooooooboon: gooooooog:
g (ooo) googooo god
gooobooboobobbobooboobuoobooboo gooooo
oo googbooboboobooboboboobooobooobo (DOooooooo)
gooobooboobgoooooboo (00o0oooooo) goooooo
goooboboobooboobgon goooogno gboooboobobooboobon

googogno oooobdo0 gobobboobooboobooboboobooboobob
Ugoooboboobooboobobbooboobgooobobo (00ooooooog)
0%000000000000000 gbooboobooobooobooboobooboon
god ood (DOoooooooo) gboooboobooboobgn
uog googood gobooboobooobgn OO0 1200000000
guo goobogobooooooboooo gboooobgoobobbob oobooboobo

R—s3



2. IAME

21 RHOER

(ooo) goooooogono ggooo
gooooggoono godooogouopoooogooocogooood
goood
2.2 rehE
00 (o) 00 (ooao) a (00DO0o0O0oo0Ooo0
DDDDDD) ggog (DD) ggono godoooogooocogg

0000000000 (00O) 00 (ooao) 0
(D0O00O0oOoOooooooon) oono (Ooo) gggno ggoono
gooooooono godooogoono
3. WEEY—ER
goooogo (Dooooooono) ogoonO go0ooggoono ogd

goooobooooboo gbooboboobooboobooboo
gooobooobogon gooooooobgooo
goooboooboooobooboon

ooooboobooog

gboooboobobooboobgooo
gob obooboboooobo

- (0oooO
oooo) 00000000000000000000 000 (0oooooo
0o) 0000000000000000000 000 oooooo

R— 4



LU RBITIHRFOFZLZNONMENLET , (FICEBRZEREA)

RE. BHEUTOYTIAV—E LUV A —EFALTVET,

ESHRAND
RENR

LG

ESHRAND
RHNR

LG

R—5



4. B

4.1 TWMHEXFROHE

gogno goo (D0oDoooooooon) ooooobgooog
oooooooo gooooo 0%0000000000000000OO00OOo
(0o0oooog) gbooobooboobogn (ooo) gogoo
gbooobooboooboonDg (0Doo) gboooboobobobobooboobon
goooogo gogo 00000000 00000000000000
(0QOd) 000 %000000000000000000O00DU0DODO0ODUOODOOO

gooooooo

42 A—HFyrhi;
LHAEBL-HBRAERICLDE, A YMNERICEBLTRONDFELELTUTOEAEITFONET,

T AV €Ak 2

FE FE

T4 Bl T4 Bl

i5ES i5ES

WALAL WALAL

IRFE IRFE

IEIRAR i DEHEAR 5

43  HE

00000O00oO0ooO 000 0oooo 000000000000000
00O (0oooooooo) 00000000 000ooooo O
00 (O) oooo (Doooooo) 00000 00
0oO0oo 0ooo (0) 000000 %0 0D000O00000O0
0DoO0oo %0000000000000000000000 DoO0ooooo

ggbobobobooogooobuoooobbobboooobbboooonoobobogo

R— 6



5. =T T4 T EHE

51 R=ITT4 T HHE
oobOoboooobooboon uobooboooobobooobooboon oood
o (Coooooooooo) O (Coooooooooo) O
obobooboobobooobobooooobooog uboobooboooobooboooog
oood (Coo) ao (Cooooooon) oooooood
obobooboobdoooboobooooooooooon ood
52 RTvaz=vy
(ooo) O bobooboboooboobooooooboooooobooon
oooooao ooo gbooobobooobooboboooooboooooobooon
gboobgooboobooboobobooboon
53 RFERE
goboboooobobooooooboo uboooboboooboobooooboooonboooo
ooo0O0O0O0O0O0O0OO0O0OOOOOOOOOODOOODOOODO (DO0O0O00O00) (00o0o0o0oooo
00000 0oooooooooooon) oo0o0oo (Dooooog) (Cooooooo
oooooon) 00000000 ooO0oO0ooooOo0oooD (boooono)
(DOOO0DO0ooUoooooooooooon) 000 ((Cooooo) (Coooooo
O00oooooooooooo) O

R—7



54 TR

gbooboooobooboobo (Dooooooog) gooobooobgon
(00000 00o0oO0oO0OoOoOoOoOoOoOoOoOOOOOOOOOOODOOODOOODOO) O

gobooboboobooboobobooboobobobooboo g gooooooo

gboooooo gboooboobooboooooboo gooobgooogn

6.1  ABEE

gbogobobooboobgan (00o0oooo) ugboooobgood g
godgo gboooboogooboood gboboobuoobooboboooboo
oob0Ooboooobooooboboooooboon ooooo (Doooooooo
0) obooooooooon

AR

wEak

R—g



6.2 SWOT 73#r

iR (1ER) 554 (#1A)

1. 1.

2. 2.

3. 3.

= (5180) R (5MED)

1. 1.

2. 2.

3. 3.

gooo goo (oo) gbooobooooboobgon gooogo
gboooboooobooboooon gobooboobooboobobooboobuoobooobo
gboooboobooo gog

6.3 TAINAN—2DRALTSAY
LTI, FEREHERTTHFHREMLS(0TY,

R—9



7. AR B BRER
7.0 ELRETRGM

god (00O) gooo %00000000 googon
(0oooog) goooogno ooo %0000000000000000
goboobooboboobooboboboboobooboon

72 FELEFA

god (ono) googoobogooo googog gooooooog
gooob oboooboo goooboooboobonboon goboobogooboonooo
oooobooi1ooog gooobooogon

REFRERSTFY—b I3 FFEOEAETIHALES,

R—10



73 BRORRSH

oooooo (ooo) oooo (0/0) 00000000000
ooo

BRI RERT Fy—h I57. FEBZOMAETITHALET.

74  FRABRBRHES
FABHHEEETISHRALET,

R— 11



7.5 FHFryia JO—FEE
FHxryvia JO—HEEFTICEALET,

7.6 FRHRERERE
FRAEERBRETIHALES,

R—$ 12



8. HREH

googoboobooboobooboobooboobobooboobo g godgd
goooobooo

googooboooooooboooon:
OO0 oon

OO0 0O0ODO0O0O

0000

0O0D00O0

0000

R—13



TEHEAR/DMRIE
ESRAEETTL—F

P smartsheet sz

"REFHE

Smartsheet MWD Web A MMIIBELTWSEEE. ToTL— b, FEIXBEHREE L. H<ETSELLTITHA
{FZ&LY, Smartsheet (&, BHRDZFES LV EEEDFERIZEZOHETH. K Web YA rEIEZER Web 41+
ICEFENBER. BB ToIL—b, HEIWEEETSTrv0IC BT 2e M. EREMNE. S8, @Ak, T
FIRATEEMEICDOVWT, ARFELIIRAROVLAGELIRPEIIRIELTVEET A HOSIERITIKILL TEL LD
EHEERICDOLTE Smartsheet IF—YIEREZBVFEADT. BEOERLHIEOHLEIZTHIALIZSL,

R—$ 14


https://jp.smartsheet.com/try-it?trp=1092007

	連絡先
	目次
	1. エグゼクティブ サマリー
	2. 会社概要
	3. 製品とサービス
	4. 市場分析
	5. マーケティング計画
	6. 実施計画
	7. 財務計画と財務諸表
	8. 付属資料
	空白記入式小規模

	fill_10_3: 
	fill_11_3: 
	fill_12_3: 
	fill_13_3: 
	fill_14_3: 
	fill_15_3: 
	fill_16_3: 
	fill_17_3: 
	fill_29_3: 
	fill_30_3: 
	fill_31_3: 
	fill_32_3: 
	fill_33_3: 
	fill_34_3: 
	fill_35_2: 
	fill_36_2: 
	fill_37: 
	fill_38: 
	fill_39: 
	fill_40: 
	fill_17_5: 
	1: 
	1_2: 
	2: 
	2_2: 
	3: 
	3_2: 
	1_3: 
	1_4: 
	2_3: 
	2_4: 
	3_3: 
	3_4: 
	undefined_19: 
	fill_2_9: 
	Text27: 当社の社名は__________であり、__________ (法人、パートナーシップ、その他) __________ 組織です。 __________(会社名) __________は、__________に所在しており、__________年の設立以来事業を行っています (または、事業を行う予定です)__________ 。本ビジネス計画の目的は、__________するために、__________することです。私たちの使命:  ________________________________________ 。私たちのビジョン:________________________________________。__________(会社名) __________の経営陣は、__________および__________となります。これらの経営陣が有する経験およびスキルとして、___________________が挙げられます。__________ 経営陣が有する経験と、市場調査を組み合わせた結果、当社は __________(製品またはサービス) __________を展開するという決定に至りました。 __________(製品またはサービス)  __________が、現在市場に出回っているものと異なる点は、__________です。当社は、 __________という理由で、競争力を維持できると確信しています。__________当社のお客様は    に居住し、そこでショッピングや仕事を行っているので、当社は半径 キロの範囲内でビジネスを展開しています。当社の売上のうち、 __________(ターゲット顧客の説明) __________が % を占めるものと想定しています。__________当社は各種のマーケティング戦略を組み合わせ、__________および __________などの __________ (製品またはサービス) __________の販売促進を実施します。さらに、__________するために、__________との提携も予定しています。__________最初の 12 か月で、年間売上高は__________円に上ると見込んでいます。また__________の期末までに、予想売上高は 円に達する計画です。

	Text29: __________(会社名) __________ が設立された理由は、________________________________________ です。当社の最終的な目標は _____________________________ であり、その目標を達成したことがわかるのは、__________ときです。
	Text30: 氏名 __________(名前) __________は、__________ (会社名) __________の__________ (共同設立者、マネー
ジャー、など) __________です。 __________(名前) __________の学歴は__________であり、関連する経験として__________が挙げられます。氏名 __________(名前)__________は、 __________(会社名) __________の__________ (共同設立者、マネージャー、など)__________です。__________(名前) __________の学歴は__________ であり、関連する経験として __________が挙げられます。

	Text31: 当社が提供する__________(製品またはサービス)__________として、__________が挙げられます。__________に必要な材料の調達先は__________の予定です。当社は材料費を抑えるべく、__________との間で築いた関係を活用していきます。また、__________をサポートするために、__________との間で良好な提携関係を築く所存です。現在市場に出回っている代替製品として、__________および   が挙げられます。当社の __________(製品またはサービス) __________がそれらの代替製品よりも優れている点は、__________です。 __________(製品またはサービス) __________が持つユニークかつ望ましい特徴として、__________および __________があります。

	Text33: __________業界では __________以来、 __________(類似の製品またはサービス)__________ が普及しています。現在の市場規模は__________であり、今後__________で % 成長するものと予測されています。現時点で、__________ (事業所の所在地) __________エリアおよびその周辺には、__________ (会社数)__________の直接的な競合他社が存在しています。__________(会社名)__________ はこの領域で成功を収めることを確信しています。なぜなら、__________。当社は__________年の終わりまでに % の市場シェアを、そしてその後 __________(年数) __________年間で % の市場シェアを獲得できるものと見込んでいます。この業界の傾向は、__________を示しています。

	Text34: 当社の直接的な競合他社は__________および __________であり、  __________に所在しています。これらの競合他社は__________ (製品またはサービス) __________を販売しており、 __________あたりの単価は __________です。__________ (年) __________における __________(競合他社の名前) __________の利益率は__________であり、前年比__________、および  __________(年) __________の設立以来、 % で__________しています。現在の市場シェアは ________% です。顧客がこの会社から購入している理由は、__________です。当社は、__________という理由で、ターゲット市場により良いサービスを提供できると確信しています。
	Text35: 初期の顧客ベースを拡大すべく、__________するのが、当社のマーケティング戦略です。__________するために、__________ (マーケティング チャネル)__________  と __________ (マーケティング チャネル) __________ を利用する予定です。さらに、新規のお客様のほとんどは、__________を通じて当社のことを知るようになります。また __________ (会社名) __________ は、__________ (プロモーション資料)__________  を使用して、新規および既存のお客様にリーチする予定です。当社の価格戦略は、____________________ です。
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	Text37: 当社はビジネスの促進と成長を図るべく、 __________を活用する予定です。また、オーディエンスにリーチするために、次のコミュニケーションを利用する予定です。広告 (該当する場合) __________(使用する有料のプロモーション メディアの説明をここに追加) __________。人的販売 (該当する場合) __________(人的販売戦略の説明をここに追加) ____________________ 。マーケティング コミュニケーション活動 (該当する場合)__________  (マーケティング イベントや活動の説明を追加)  __________。 広報 (該当する場合) __________ (好意的に報道されるための取り組みの説明を追加)__________ 。

	Text38: 当社は次の流通チャネルを使用して、 __________(製品またはサービス)__________ をお客様に届けます。__________ (オンライン ストア、小売店、自宅への配達など、流通計画についてここで触れます)__________。これらの流通手段が当社のビジネスにとって最も理にかなっています__________。__________流通活動をサポートするために、 __________との事業提携を実現する必要があり、__________までに行う予定です。

	Text39: 現時点の人員計画では、最低でも__________ (人員配置ニーズ) __________を必要としています__________ 。その目的は ____________________です。初年度においては、__________ のみがいて、業務の遂行と管理にあたることを前提としています。需要の増加に応じて、追加の__________を購入し、__________ (追加の人員配置ニーズ) __________を採用する予定です。
	Text41: 当社は、__________による __________(強み) __________の活用を計画しています。また、__________によって、現在の弱みに対処します。さらに、__________によって、機会を最大限に活用します。脅威がもたらすリスクを軽減するための計画は、__________です。
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	Text43: 最初の  __________(数値)  __________年間の予想平均月__________間売上合計は__________円です。当社の売上予測では、 が要因となり、__________の間に最高の業績を想定しています__________。当社のビジネスの平均売上は、お客様 1 人あたり__________円を想定しています。
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