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1. サマリー

2. 団体の概要

2.1 組織の背景 
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2.2 経営陣と主要スタッフ

以下の表は、当団体の主要なチーム メンバーと、各メンバーの職務を示しています。表: 主要チーム メンバー 

チーム メンバー 職務
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2.3 プログラムの提供内容 

2.4 団体の目標と成功指標 

表: 目標と成功指標 

主な目標/目的 成功指標
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3. 市場・業界分析
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セグメント 1 セグメント 2

性別 性別

年齢 年齢

教育レベル 教育レベル

収入レベル 収入レベル

興味 興味

行動パターン 行動パターン

表: ターゲット市場セグメント 
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4. マーケティング計画

表: マーケティング目標とタイムライン 

マーケティング施策 目標 期日
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5. 業務計画

5.1 短期計画 

5.2 長期計画 
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6. 財務計画

6.1 前提条件 

6.2 資金調達と投資 

表: 行われた確約 

組織/団体名 スポンサーシップ/確約金額

総額
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6.3 資金集め 

表: 資金集め 

イベント タイプ 予想金額

総額
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6.4 資金調達

表: 資金源と資金用途 

資金源 資金用途
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7. 財務諸表

7.1 予測経費 

表: 予測経費 

経費 数量 コスト 金額

カテゴリ 1

カテゴリ 2

カテゴリ 3

合計
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7.2 予測キャッシュ フロー計算書 

表: 予測キャッシュ フロー計算書 

カテゴリ/タイプ 期間 1 期間 2 期間 3 

事業活動

事業活動によるキャッシュ フロー合計

投資活動

投資活動によるキャッシュ フロー合計

資金調達活動

資金調達活動によるキャッシュ フロー合計

合計

正味キャッシュ フロー

期初現金残高

期末現金残高
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7.3 貸借対照表 

表: 貸借対照表 

カテゴリ/タイプ 期間 1 期間 2 期間 3 

資産

資産合計

負債

負債合計

資本

資本合計

資産合計

負債・資本合計
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8. 付属資料
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空欄記入式非営利団体ビジネス

計画テンプレート

免責条項

Smartsheet がこの Web サイトに掲載している記事、テンプレート、または情報などは、あくまで参考としてご利用

ください。Smartsheet は、情報の最新性および正確性の確保に努めますが、本 Web サイトまたは本 Web サイト

に含まれる情報、記事、テンプレート、あるいは関連グラフィックに関する完全性、正確性、信頼性、適合性、または

利用可能性について、明示または黙示のいかなる表明または保証も行いません。かかる情報に依拠して生じたいか

なる結果についても Smartsheet は一切責任を負いませんので、各自の責任と判断のもとにご利用ください。 
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	NONPROFIT ORGANIZATION NAME: 非営利団体名
	DATE PREPARED: 00/00/0000
	CONTACT: 連絡先 連絡先メール アドレス 住所 電話番号番地、市区町村、都道府県、郵便番号お使いのウェブアドレス.com
	1 SUMMARY: 本計画の目的は、(団体名) が___________に___________を提供する目標と戦略を詳述することです。本計画では、市場分析、マーケティング計画、資金調達戦略、および本非営利団体の___________をカバーしています。また本計画では、_________________________________の目的のために _________(団体名) _________によって実行される、各 _________(プログラム/アクティビティ/イベント) _________の詳細も示します。本計画の予測財務データでは、(期間) 期間内の______________________を示します。
	21: ___________(団体名)_________ は、_________(NPO のタイプ) _________として設立された非営利団体です。当団体の所在地は___________であり、その使命は___________________です。(団体名)は、___________するために、___________との提携を計画しています。(団体名) _______がこの特定のコミュニティに利益をもたらす理由は、___________。当団体が提供する _________(プログラム/アクティビティ/イベント) は、___________に直接対応する形で作成されました。
	23: ___________(団体名) ___________は にメリットをもたらすべく、さまざまな ___________(プログラム/アクティビティ/イベント) ___________を準備しました。当団体が提供するものとして、___________、___________および ___________があります。これらの提供内容は、___________(場所) ___________エリアの ___________(ターゲット セグメント) ___________が利用でき、___________(提供期間)___________にわたって提供されます。
	24: ___________(提供対象のセグメント) ___________に利益をもたらすべく、___________(団体名) ___________は以下の表に挙げる主要な目標と目的を設定しました。この表では、目標が十分に達成されたことを判断できる、各目標の成功指標も定義しています。
	3 MARKET AND INDUSTRY ANALYSIS: ___________(団体名) ___________が活動を行っている業界は、_________________________として説明できます。市場に影響を与える業界のトレンドは、___________  ___________および ___________です。当 NPO が直面している課題として、___________があります。当団体では、___________によって、これらの課題を克服することを計画しています。当団体が活用する強みと機会は___________です。また、___________するために、___________も活用する予定です。___________(団体名) ___________がサービスを提供する市場の規模は ___________(市場規模) ___________です。ターゲット市場のセグメントは、次のように説明できます。
	51: ___________(団体名)___________ の日常業務を実行および管理するには、___________ (人員要件) ___________が必要です。当 NPO の運営に関係する日常活動として、___________ 、___________および___________  などがあります。 ___________ のための専門トレーニングとして______________________ があり、___________(トレーニング完了の期間) ___________で完了します。
	52: 達成を目指す長期的な目標として、___________ (拡張、新サービスの提供など) ___________があります。これらの目標を達成するための戦略は、______________________です。
	61: ___________(団体名)___________の財務計画は、以下の前提条件に基づいています。• 前提条件 1• 前提条件 2• 前提条件 3
	62: __________当団体は、事業開始にあたって合計_________円を必要としています。また、事業を継続するために、各___________(期間) ___________で円が必要となります。当 NPO は、最初の___________ (期間)___________、___________(余剰または赤字) ___________で運営する予定です。以下の表は、___________(団体名) ___________に対して確約を行った法人を示しています。
	63: _________________(団体名) ___________は____________________________________________、に関連するコストと経費をカバーするために、さまざまな資金集めイベントの開催を計画しています。以下の表は、計画されているイベントと、各イベントで集まることが予想される金額を示しています。
	Text72: 以下の表は、(団体名) の資金源と資金用途を説明しています。
	73: 次の表は、 ______________________および ___________(期間) ___________の当 NPO の業務運営関連コストをカバーするのに必要な、______________________ の経費を示しています。
	8 APPENDIX: ここに添付されているのは、本計画で提供した情報を補強する文書であり、___________、___________および ___________などがあります。添付することが想定されるアイテム:• 詳細な市場調査• 主要スタッフの履歴書• 業界情報• 職歴の照会先• 補足資料
	4 MARKETING PLAN: ターゲット オーディエンスにリーチし、当団体のサービスに対する認知度を高めるために、___________(団体名)___________ はさまざまなマーケティング活動を展開する必要があります。これらの施策として、_____________ (ダイレクト メール、電話、プレス リリース、イベント、ソーシャル メディアなど)___________が挙げられます。それによって、ターゲット オーディエンスに最も効果的にリーチできるからです。また、___________(パンフレット、小冊子、ポスターなど)___________など、各種のマーケティング資料も作成する予定です。以下の表は、最初の ___________(期間) ___________のマーケティング目標とタイムラインを示しています。
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